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Capacitar en el dominio de las técnicas y actitudes que permitan vender productos que 
precisan un conocimiento técnico, visitando y/o atendiendo al cliente, orientándolo y 
asesorándolo, y cerrando la operación; así como colaborar en la política comercial de 
la empresa. 
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 Fecha de inicio: Consultar en la sección NOTICIAS de la página  
   principal de la web de Tame 
 Fecha de finalización: Consultar en la sección NOTICIAS  
 Horario: Consultar en la sección NOTICIAS 
 Horas totales: 429 horas 
 Días de asistencia: de lunes a viernes 
 
 Prácticas No Laborales: 95 horas 
 

Los alumnos que asisten a este curso de Formación Profesional Ocupacional, 
realizan prácticas no laborales en empresas, como parte integrante de la 
acción formativa. Dichas prácticas se realizan en la fase final del curso, y con 
una duración de  horas. 

 
 
� 
 � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � � �  � � � � � � � ! � �  � � � � � � � " � � � � � � � � � � �

� � #� � $! � � � � �
 
 
MODULO 1: Organización de la actividad del vendedor técnico 
Objetivo: Desarrollar los procesos técnicos de organización y gestión de su actividad 
comercial y utilizar eficazmente técnicas de prospección del mercado y del cliente. 
 
MODULO 2: Realización de actividades de venta directa 
Objetivo: Utilizar eficazmente las técnicas de venta orientadas a los procesos de 
negociación y seguimiento del cliente. 
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MODULO 3: Participación en la política comercial de la empresa 
Objetivo: Analizar los diferentes elementos de la política comercial de la empresa 
para ajustar su actuación y contribuir a su adaptación y mejora. 
 
MODULO 4: Comportamientos ligados a la seguridad e higiene 
Objetivo: Prever los riesgos en el trabajo y determinar acciones preventivas y/o de 
protección a la salud, minimizando factores de riesgo y aplicando medidas sanitarias 
de primeros auxilios en caso de accidentes o siniestros. 
 
MODULO 5: Sensibilización medioambiental 
Objetivo: Introducir al alumno en el conocimiento de los principales problemas 
medioambientales, tanto a nivel general, como en el ámbito laboral, y su aplicación a 
la especialidad profesional a través del desarrollo de buenas prácticas 
medioambientales.  
 


